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Primo Piano

Tutti i prodotti cinesi nel mirino degli Usa

Il totale delle importazioni americane dalla Cina, suddiviso per categoria merceologica.

Per ogni categoria & indicata la percentuale di import sottoposta a dazi negli Usa.
Ad area maggiore corrisponde un interscambio maggiore in dollari.
Le categorie possono includere prodotti finiti, componenti e materie prime
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Nuova escalation:
Trump minaccia
dazi fino al 25%

Scontro con la Cina. Le ulteriori tariffe sull'import cinese
che il presidente vuole imporre da settembre danneggeranno
le aziende, americane e non. Pechino annuncia ritorsioni

Marco Valsania

Il conflitto commerciale tra Stati Uniti
eCinaentrainunafaseineditaepoten-
zialmente drammatica: a impasse e
guerre ditrinceasiesostituitolospet-
tro d’'una indefinita escalation che
stringa d’assedio i mercati e tenga in
ostaggioI’economia globale.

Uno spettrochehapreso corpocon
laminacciadiDonald Trumpdialzare
ancora, «ben oltre il 25%», tuttiidazi
chedalmeseprossimohaappenade-
cisodiestendereall’interoexportan-
nuale cinese, centinaia di miliardi di
dollari, versol’America. E conlarispo-
stadiPechino che, senzadare dettagli,
nonsiéperofattaattendere: «Prende-
remo le necessarie contromisure se gli
Stati Uniti faranno scattare»iprovve-
dimenti. «Non accetteremo alcuna
“massima pressione” o ricatto», ha
dettoil portavoce del ministero degli
Esteri Hua Chunying. I1 ministro
‘Wang Yi ha aggiunto che «i dazi non
risolvonole frizioni».

Pechino non pili primo partner

Le crescentiripercussioni del conflit-
to,ancoraprimadellanuovaspirale,
sono emerse dainuovidatisull’inter-
scambio: nel primo semestre 20191e
importazioni Usadalla Cinasono sce-
sedel12%el’exportdel 19%,a volumi
bilaterali complessividi 271,04 miliar-
dididollari che hanno visto Pechino
perdereiltitolo di primo partner com-
merciale degli Stati Uniti perlaprima
voltadal2005, superata dal Messico,
nuovoleader, edal Canada. E gli effet-
tinonsono solobilaterali. «Laguerra
metteaduraprovale consolidate ca-
tene di produzione e del valore - spie-
ga Marco Marazzi, partner di Baker
McKenzie - le aziende italiane che
produconoin Cina per il mercato sia
locale cheamericano sono colpite dai
dazi Usaquantolecinesi. Aziende eu-
ropee che produconoin Americaper

lapiazza cinese, qualialcune case au-
tomobilistiche, pagano le ritorsioni
cinesi.llmodoin cuiil conflitto viene
portatoavanti, fuoridameccanismi di
risoluzione della Wto, crea inoltre
precedenti pericolosi».

Trumpavevadichiaratogiovediche
dal primo settembreimporraunaso-
vrattassa del 10% su 300 miliardi di
dollari in import dalla Cina finora ri-
sparmiati da sanzioni, anzitutto beni
dilargo consumo, dall’elettronicaal-
I’'abbigliamento. Successivamente, in
un comizio a Cincinnati, harincarato
che «finchénon cisaraunaccordotas-
seremola Cinacomenonmai».E pre-
cisato cheidazipotrebbero «superare
di molto il 25%», la sanzione che gia
colpisce 250 miliardidibeniindustriali
e componenti made in China.

Le preoccupazionidel business
L’escalation e stataaccolta con timori
efrustrazione dalla Corporate Ameri-
ca,cheinassenzadialternative al Ma-
dein Chinasara costrettaad assorbire
costioatrasferirliaiconsumatori.Ida-
zidel10%riguarderanno 45 miliardidi
dollariin cellulari, 39 miliardiinlaptop
etablet, 5,4 miliardiin consoledivide-
ogiochi, secondo la Consumer Tech-
nology Association. Ilbalzello puo ag-
giungere 40dollarial costodegliiPho-
neXSdiApple.Ilcompartodeigiocat-
toli, da Mattel a Hasbro, ha '85% dei
fornitori in Cina nonostante sforzi di
spostarelaproduzionein Vietnam, In-
donesia e Messico.

«Alzare i dazi infliggera maggiori
danniaibusinessamericani, agliagri-
coltori, ai lavoratori e consumatori,
minandoun’economiasolida», hadet-
toMyron BrilliantdellaUS Chamber of
Commerce. «Recatevineigrandiretai-
ler, Target o Walmart, tutto & colpito. E
molto preoccupante» ha aggiunto
Matt Priest della Footwear Distribu-
torsand Retailers of America. Le scar-
pe sono al 70% importate dalla Cina.

Tim Drayson, economistadiLgim, ha
stimato «unimpatto direttopariadun
altro 0,2% sul Pil Usa» senza contare
«glieffettiindirettisufiduciadelleim-
presee condizioni finanziarie». Possi-
bile anche «un contraccolpo pubblico,
dal momento che i retailer informe-
rannoiconsumatori che aumentidei
prezzisono dovuti ai dazi».

Lastrategiaamericana
Trumpavrebbeagito perché convinto
che Pechino voglia prendere tempo -
suriforme dellaproprietaintellettuale,
trasferimenti forzati di tecnologia,
agricolturaeservizi - per strappareac-
cordimigliori, forse scommettendosu
cambi di governo con le elezioni Usa
del2020.HaaccusatolaCinadinonri-
spettarele promessefatte eisuoinego-
ziatoriavrebberoriportato che, nell'ul-
timoincontro senzaesitoaShanghai,
icinesiavrebbeinsistito sull’elimina-
zione dei dazi prima di ogni compro-
messo. Questo avrebbe spinto Trump
aromperesenzaindugiunatreguasi-
glataa Osakaai margini del G2o0.

Larispostacinese

Pechino, da parte sua, dubita della se-
rietadi Trumpnel perseguireleintese.
«Credonosiainaffidabile», hadettoNi-
cholasLardydel Peterson Institute for
International Economics. «I dazi non
hanno portato a riforme strutturali e
Pechino appare pronta a sopportare
danni piuttosto che accedere alle ri-
chieste americane» ha segnalato Ed-
ward Aldendel CouncilonForeign Re-
lations. La Cina potrebbe muoversiver-
sonuoverisposteasimmetriche,anche
setemedi spaventare gliinvestitoriin-
ternazionali: non potendorispondere
colposu colpoaidaziperchél'importdi
Madein Usaélimitato e ormaiquasiin-
teramente soggetto a ritorsioni, puo
tuttaviaeliminare ordinie creare osta-
coliaaziende Usa sul suo mercato.
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Il sorpasso del Messico sulla Cina

Le tensioni commerciali sono costati il primo posto a Pechino tra i partner degli Usa. Ora il primo partner
¢ il Messico, con il Canada al secondo posto. Dati in percentuale sul totale dell'interscambio Usa
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In miliardidi
nella prima meta
del 2019.

Il commercio ha
registrato un calo
e la Cina ha perso
il posto di primo
partner degli Usa,
superata

dal Messico

PROVE DI DIALOGO

Intesa con la Ue per 'aumento
delle quote di carne americana

Lexport di manzo (senza
ormoni) esente da tariffe
salira del 46% in un anno

Marco Valsania

Escalation con la Cina, prove di
dialogo con I’Europa. Donald
Trump, mentre alza il tiro contro
Pechino, sollevail sipario suun ac-
cordo damesiin preparazione nel-
la disputa transatlantica sulle car-
ni di manzo. La Ue aprira le porte
aun maggior import garantito di
carni Usa senza ormoni.

«Firmiamo un accordo disvolta,
che facilitera I’esportazione di car-
ni Usa in Europa», ha rivendicato
Trump. «E una vittoria per agricol-
tori e allevatori statunitensi come
periconsumatorieuropei, perché
lacarne americana e consideratala
migliore al mondo. Abbatterabar-
riere in Europa e amplieral’accesso
ai mercati. L’export di carni ameri-
cane esenti da dazi salira del 46%
nel primo anno e di un altro 90%in
sette anni, da 150 milioni di dollari
a 420 milioni».

Trump ha parlato alla presenza di
diplomatici della Ue e del rappresen-
tante commerciale della Casa Bianca
Robert Lighthizer. Proprio Lighthi-
zer avevainsistito per’annuncio di
ieri. L’obiettivo: mostrare progressi
nell’agenda dei negoziati bilaterali
con Bruxelles. E offrire un successo
dipolitica commerciale, per quanto
modesto, in contrasto conla partita
cherimaneinvece duraeincertaan-
zitutto con Pechino ma non solo.

Anche con gli alleati europei non
mancano in realta potenziali scontri:
P’amministrazione ha minacciato
dazi nella controversia sui sussidi
pubblicia Airbus che danneggereb-
bero Boeing - preparando elenchi
provvisoridi prodotti nel mirino che
comprendono oltre 4 miliardi dieu-
ro di export dell’Italia. Il presidente

ha sbandierato possibili ritorsioni
contro la Francia e i suoi vini in ri-
spostaalla tassa di Parigi sui colossi
digitali americani. Tensioni riman-
gono sull’agricoltura. Erimaneil no-
dodell’auto, dove Trump ha denun-
ciato chiusure del mercato europeo
e minacce alla sicurezza nazionale
dall’importi di veicoi esteri per so-
spendere poi i procedimenti sulle
sanzioni alla luce di problematiche
trattative commerciali e subarriere
nei beni industriali.

Gli analisti vedono nelle cifre
coinvolte e nella storia stessa dell’in-
tesa sulle carni di manzo senza or-
moni unimpatto modesto nelle rela-
zioni commerciali e politiche. Agri-
coltorieallevatoriamericani, stando
aquanto avevanorivelato funziona-
rieuropei fin da giugno, avranno di-
ritto auna quota che nell’arco di set-
te anni raggiungera ’'80% - 35mila
tonnellate - della porzione del mer-
cato Ueriservataa questoimport.La
quota iniziale sara del 40%, pari a
18.500 tonnellate.

L’intesa, sottoscritta dai governi

Schiarita
conlaUe?
Donald Trump
ha annunciato
un accordo
secondo cui
gliUsa
aumenteranno
I'export di carne
nell’lUnione

Ue, ¢ stata resa possibile da accordi
europei raggiunti con altri partner
mondiali per ritoccare gli equilibri
dell’import senza alterarne le di-
mensioni totali. Australia, Argentina
e Uruguay hanno accettato di ridi-
mensionare leloro attuali quote sul
Vecchio continente. Unione europea
e Stati Uniti avevano infatti raggiun-
to originariamente nel 2009 un ac-
cordo sull’import di carni di manzo
targate Usa per risolvere una prolun-
gatabattaglia sull’utilizzo di ormoni,
chelaUeavevamessoalbandotrale
ire di Washington. Nel rispetto delle
norme internazionali della Word
trade organization, pero, di quella
quota di 45mila tonnellate annue
dovevano poter beneficiare anche
altri Paesi. E negli anni la crescente
produzione di Australia, Uruguay e
Argentina ha eroso la penetrazione
Usa in Europa, scesa fino al 30 per
cento. Il consenso delle nazioni coin-
volte, cioe di fornitori qualificati co-
me «significativi», assicura che la
nuovaintesasiainregola conla Wto.
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Se pensi che sia ingiusto condividi questa notizia!

2.723.040 Condivisioni

RICONOSCERE L’ATTENDIBILITA DI UNA NOTIZIA
E LA PRIMA LEZIONE DA IMPARARE.

Saper distinguere le informazioni affidabili da quelle che non lo sono, imparare la prassi
del confronto e della verifica delle fonti, sono oggi pit che mai competenze fondamentali
utili allo sviluppo di un sano spirito critico. L'Osservatorio Permanente Giovani-Editori

promuove, con questa finalita nelle scuole secondarie superiori, il programma
“Il Quotidiano in Classe”, nella convinzione che la cittadinanza consapevole sia un valore sociale
che siinizia ad imparare fra i banchi di scuola.
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